
vous avez faim de réussite?



le concept: à la fois simple 
et performant

QUALITÉ
 

LE HEALTHY 
EXPLOSE

 

FRAÎCHEUR
 

ORIGINALITÉ

Nous répondons à la demande
croissante des consommateurs d’une

alimentation plus saine et rapide

Création de recettes originales
par notre chef référent qualifié

Nous sommes LA référence
des pokés de qualité en

France

Des produits frais
choisis avec soin

«Nous avons élaboré le concept BOHÉBON de manière à le rendre facilement exploitable tant pour
nos équipes que pour nos franchisés. Nous travaillons chaque jour à simplifier l’opérationnel, tout en
proposant une expérience toujours plus qualitative à nos clients»
Rémi Boglio - restaurateur franchiseur et pluri-franchisé depuis plus de 10 ans. Benoît et Ivan
Chambon - Maîtres Restaurateurs depuis plus de 15 ans, déjà à la tête de la chaine de restaurants
«La Côte et l’Arête» où tout est fait maison.



BOHÉBON, le roi des poke bowls de qualité, allie habilement
savoir-faire, produits frais et gourmandise. Chaque jour, nos
ingrédients ultra frais sont réceptionnés et préparés avec
soin dans nos restaurants, puis assemblés à la minute selon
les goûts des clients. Notre engagement est de proposer des
produits authentiques de qualité, à savourer dans un
environnement lumineux, accueillant et chaleureux.

Avec de nombreuses recettes de poké bowls dont une
gamme chaude, des desserts et boissons maison,
BOHÉBON a de quoi régaler les papilles et pupilles de
tous.

BOHÉBON est la clé du succès assuré pour les
entrepreneurs aspirant à se lancer dans la restauration
rapide et saine.

boHébon en toute franchise



notre réseau

RESTAURANTS
OUVERTS

FRANCHISES
OUVERTES

ASSOCIÉ
PUISSANT

le réseau bohébon 

est solide

nos franchisés sont 

bien accompagnés
de nombreuses ouvertures

en cours

La majorité de nos
restaurants sont exploités en
succursales depuis des
années. Cette réelle
connaissance du terrain nous
permet désormais d’offrir à
nos franchisés un modèle
solide et réellement éprouvé.

- Rémi Boglio

Notre staff interne composé d'une
dizaine de professionnels s'assure de
la réussite de nos restaurants au
quotidien.

w
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“Nos franchisés ne sont jamais seuls,
ils bénéficient d'un accompagnement
à chaque étape, de l'ouverture au
développement, avec une équipe
disponible et un réseau engagé à
leurs côtés”. 

En 2022, fort du succès rencontré par
nos restaurants dans leurs galeries
marchandes, Carmila (3ème plus
grosse foncière d’Europe), via Carmila
Retail Development, s’est associé à
Bohébon pour développer l’enseigne à
l’échelle nationale, de nombreuses
ouvertures sont en cours.



nos restaurants

Brest Rennes

Nantes

Anglet

Angers

Bordeaux

Le Mans

Pau

Tours

Le Havre

Rouen

Limoges

Calais

Toulouse

Lille

Perpignan

Chambourcy Paris Val-de-Fontenay

Clermont-Ferrand

Reims

Dijon 

Lyon

Grenoble

Aix-en-provence
Nîmes

Montpellier Marseille Cannes
Toulon

Nice

Strasbourg

Restaurants 
ouverts

Opportunités 
à saisir



exploitation

KIOSQUES CONDITIONS
FINANCIÈRES

modèle 1 modèle 2
loyer cession30 m2 production/vente

25 m2 terrasse
10 m2 réserve déportée

Besoins sur kiosque :
arrivée d’eau, évacuation
d’eau, électricité, ligne
téléphonique
Besoins dans réserve :
électricité

15 m2 vente
30 m2 production + réserve
déportée
25 m2 terrasse

Besoins sur kiosque : arrivée
d’eau, évacuation d’eau,
électricité, ligne téléphonique
Besoins dans réserve : arrivée
d’eau, évacuation d’eau,
électricité

70 m2 minimum
25 m2 terrasse extérieure
6 m linéaire vitrine

Extraction : non

Besoins : arrivée d’eau,
évacuation d’eau, électricité,
ligne téléphonique

Cession de bail ou
fonds de

commerce 200k€
maximum

Localisation bénéficiant au moins d’un flux dense d’actifs CSP+ le midi

Selon emplacement

CELLULES



les étapes vers la réussite

Intérêt du candidat
pour la franchise

Design du projet et 
réalisation du chantier 

Prise de contact
 

Formation initiale du 
franchisé et
du manager 

Recherche 
et validation du local, 

négociation du bail 

Ouverture du
restaurant BOHÉBON

Phase d’étude 
- Échange avec le franchiseur
- Validation du projet
- Remise du DIP
- Contrat de réservation de zone

- étude de marché locale
- prévisionnel comptable 
- business plan et dossier de
financement aux banques 
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5
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6
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7
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chiffres et investissements

DROITS D’ENTRÉE
 

APPORT PERSONNEL
 

CA POTENTIEL APRÈS 2 ANS
 

BUDGET
 

TYPE DE CONTRAT
 

50k

30k

800k€

À partir de 190 k€

Franchise sur 7 ans





CONTACT

Votre succès commence ici
franchise@bohebon.fr


