
l’excellence
et l’originalité
au cœur de
chaque poké



L’association de
3 forces majeures

DEPUIS 15 ANS !

3  société côtée des
centres commerciaux

en Europe

ème

Rémi Boglio

Benoît & Ivan
Chambon



Ces dernières années environ 200 millions de
poké bowls ont été vendus par an en France,

témoignant de son adoption massive.

Un concept unique
et prometteur

fraiS, healthy
tendAnce

un concept qui
s’ancre dans les

habitudes de
consommAtion 

facile et rapide
à compoSer

De nos jours, 71% des français consomment
davantage de produits réputés sains pour la

santé et 3 français sur 4 affirment privilégier
une alimentation à base de produits frais.



pourquoi choisir
bohéboN ?

avis
 

une forte
réputation

 

création de
recettes
originales

 

focus sur
1 type de
produit

 

recherche
de qualité

le healthy
exploSeNote

4,7/5

Recherche du goût
permanente.

La satisfaction client est
au coeur de notre culture

d’entreprise. = le Poké.

Nous répondons à la
demande croissante des
consommateurs d’une

alimentation saine et rapide.



déjà mises en place.

Une carte bâtie grâce à la

Maîtrise des ratios, tout est encadré et suivi.

Charte graphique, architecturale, référencements
de produits et équipements, plans de

communication et marketing, procédures
opérationnelles.

1 recette = 1 fiche technique
Une carte renouvelée régulièrement en

fonction des nouvelles créations toujours plus
originales, gourmandes et travaillées.

process et fiches
techniques

professionnels de
la restauration 

le souci du détail

un projet clé en main

collaboration des
fondateurs expérimentés

Décoration, recherche du goût, qualité du service,
ambiance, présentation des plats.



Bohébon par ceux qui le vivent

Anthony 

Gilles et Pascal 

DE CALAIS 

DE TOULOUSE

Lorsque j’ai rejoint Bohébon, j’ai
découvert une équipe dynamique,
rassurante et disponible, voulant
vraiment faire évoluer le concept. J’ai
pu être accompagné jusqu’à
l’ouverture du restaurant, et encore
aujourd’hui, nous avons des échanges
constructifs me permettant d’avancer. 

Nous avons choisi Bohébon pour sa
promesse de produits frais et de
qualité. Promesse tenue, nous
sommes fiers de ce que nous
proposons à nos clients. 
L’enseigne nous a également plu pour
sa relation avec ses franchisés.
Bohébon prône le gagnant/gagnant, ce
qui n’est pas le cas de tous les
franchiseurs. 
Bohébon nous a aidés dans notre 

Nous avons ouvert le 12 septembre
2024, avec un bel engouement lors de
l’ouverture. Grâce à l’expertise du
réseau, j’ai pu faire les bons choix et
mener à bien le projet. Ainsi, le produit
plaît et la marge de progression est
très importante.

implantation et notre démarrage.
Nous avons été heureux de pouvoir
compter sur l’équipe pour ouvrir
notre restaurant.
Nous avions fait le tour des
franchises, et celle-ci semblait être la
plus à même de répondre à nos
attentes. Deuxième promesse tenue.
Nous souhaitons aujourd’hui nous
développer avec Bohébon, avec qui
nous partageons les mêmes objectifs.



pourquoi faire
confiance 
à bohéboN ?

réseau de
franchise
développé 

maîtrise
des coûts

expertise de
la franchise

garantie
de rentabilité

la fraîcheur Dans
chaque bouchée,

le plaisir dans
chaque bowl.



chez Bohébon on fait de bons pokés
et de belles carrières

en continu

(Tous les supports dont vous aurez besoin au
quotidien, opérationnel, recettes, etc.)

tous les trimestres

(Yokitup, Combo, Zelty…)

un intranet

une formation

des visios

des outils métiers



Des pokés qui
mettent le paquet
sur la qualité



Franchise sur 7 ans

et de nombreux projets
en cours

à partir de 190 K€
(hors rachat de fonds de

commerce)

5 %

d’un point de vente :
à partir de 60m2

30 K€

800 K€

3 à 6 semaines

à partir de 50 K€

près de 20
restaurants

redevance
sur ca ht

investissement
global

surface
moyenne 

droit
d’entrée

formation

apport
personnel 

ca potentiel
après 2 ans 

type de
contrat



Un bowl de fraîcheur,
un mondE de saveurs



rejoignez la franchise Bohébon
et régalez-vous de succès!

Votre succès commence ici
franchise@bohebon.fr

Restaurants
ouverts

Opportunités
à saisir


